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Il credito al servizio
dello sviluppo

Come & nata Microfinanza e qua-
li sono state le sue linee ispira-
trici?

Microfinanza nasce tre anni fa per
iniziativa di un gruppo di persone
che avevano gia alle spalle espe-
rienze di cooperazione allo sviluppo
e finanza etica. Lobiettivo & in pri-
mo luogo quello di favorire la diffu-
sione di istituti di microcredito nel
mondo, nei paesi del Sud ma sen-
za trascurare quelli pit sviluppa-
ti, come la stessa Italia. Operiamo
con una vasta gamma di strumenti
tranne, & bene precisarlo, lattivita
finanziaria diretta, ovvero non pre-
stiamo direttamente il denaro ai no-
stri clienti.

Vediamo allora quali servizi offre
la vostra societa, e a quale clien-
te-tipo.

Su richiesta di partners locali ese-
guiamo soprattutto studi di fattibi-
lita, consulenza per lavvio di casse
di credito locali, ricerca delle fonti
di finanziamento per alimentare tali
casse. Da alcuni anni inoltre - uni-

co organismo italiano riconosciuto
a livello internazionale - svolgia-
mo un‘attivita nuova, quella di ra-
ting: in pratica valutiamo laffida-
bilita finanziaria degli organismi di
microcredito, un po’ come, ovvia-
mente su altra scala, fanno organi-
smi come Moody's. Valutare l'affida-
bilita economica di un‘attivita di fi-
nanza etica significa perd anche va-
lutarne limpatto sullo sviluppo lo-
cale, perché si va ad analizzare co-
me i capitali vengono impiegati, chi
sono i soggetti creditori, quali sono
le sofferenze e cosi via. 0ggi anche
la Banca mondiale comincia ad in-
teressarsi al microcredito: infatti ha
costituito un‘apposita struttura - il
CGAP, o Gruppo consultivo di azio-
ne per i poveri - che esamina i rap-
porti degli organismi accreditati, co-
me il nostro, che in totale sono cir-
ca una decina, alcuni con base nei
paesi poveri. Per quanto riguarda i
nostri clienti-tipo, come dicevo, le
realta di microcredito gia esistenti o
sul punto di nascere, le Ong, e a vol-
te anche gli enti locali.
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Principali clienti
del microcredito
sono le donne.
(Foto Archivio
Grameen Bank

e Marco Pontoni)
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In Bangladesh opera

la Grameen Bank,

una delle pia

vecchie realta

del microcredito,
fondata dal prof. Yunus:
qui alcune donne
durante una riunione.
(Foto Archivio

Grameen Bank)

Quante persone ricorrono oggi al
microcredito?

Attualmente abbiamo nel mondo cir-
ca 2.000 organismi di microcredito.
Le persone interessate alla loro atti-
vita, quindi le persone verso le quali
vengono aperte delle linee di credi-
to, sono circa 54 milioni. La meta ¢
composta da veri e propri “poveri”,
ovvero persone dei paesi del Sud del
mondo che si trovano sotto la soglia
della poverta assoluta, totalmente
ignorate da qualsivoglia organismo
di credito tradizionale. Laltra meta
& costituita in genere da microim-
prese, anch’esse con grosse difficol-
ta di accesso al credito.

E il Nord del mondo?

Linteresse verso lo strumento del mi-
crocredito sta crescendo. Va tenuto
presente che in alcune realta - co-
me quella italiana e anche trentina -
esistono gia istituti di credito coope-
rativo che coprono una parte di do-
manda. Negli Stati Uniti, dove il wel-
fare & pil debole, abbiamo centinaia
di migliaia di persone che ricorrono
a quelli che i sono chiamati spesso
“investimenti di comunita”; si tratta
di utenza debole, disoccupati, don-
ne fuoriuscite dal mercato del lavoro,
ma anche microimprese con un fattu-
rato sotto la soglia dei 50.000 dollari
annui, che le banche tradizionali non
prendono in considerazione. In Ita-
lia il microcredito si rivolge soprat-
tutto a realta del terzo settore. Ulti-
mamente sono nate anche esperienze
nuove rivolte a lavoratori extracomu-
nitari: ad esempio a Livorno alcuni
immigrati dal Marocco, con il nostro
aiuto e quello del Monte dei Paschi,
hanno deciso di convogliare le loro
rimesse verso un istituto di microcre-
dito aperto nel loro paese. In questo
modo i loro risparmi fanno da volano
a progetti di sviluppo locale. Ma per
rimanere all'Ttalia la vera sfida oggi
riguarda soprattutto il Meridione: li
ci sono molte piccole e piccolissime
imprese “sommerse” che potrebbero
essere aiutate ad emergere con gli
strumenti della microfinanza.

Com’é la situazione per quanto ri-
guarda la restituzione dei crediti?
Cominciamo col dire che il proble-
ma della sostenibilita economica &

un problema che ogni seria istituzio-
ne di microfinanza deve porsi. Que-
sto ovviamente non significa scarta-
re i clienti poveri o privi di garan-
zie, perché altrimenti si ritorna alla
situazione delle banche tradizionali.
Ma che & necessario fare un gros-
so lavoro di valutazione delle realta
nelle quali si va ad operare, e di mo-
tivazione dei beneficiari. Attualmen-
te, comunque, nel Sud del mondo la
situazione é buona: le sofferenze so-
no in media attorno al 10%, percen-
tuale che in qualche caso - come
quello della celebre Grameen Bank -
scende al 2-3%. La cosa importante,
torno a ripeterlo, & responsabilizza-
re e motivare adeguatamente i debi-
tori. Faccio un esempio: con Microfi-
nanza siamo intervenuti in Bosnia, a
Prijedor, dove la cooperazione tren-
tina é presente da vari anni, e do-
ve la locale Associazione agricoltori
aveva gia creato un fondo di rotazio-
ne. Allinizio ci siamo accorti che le
cose non funzionavano molto bene,
perché il microcredito veniva scam-
biato come una sorta di contributo a
fondo perduto. Abbiamo dovuto fare
capire che era anche nel loro interes-
se che le attivita avviate con i pre-
stiti della microfinanza funzionasse-
ro, perché un domani, se i finanzia-
menti esterni fossero venuti a man-
care , avrebbero potuto continuare
“con le proprie gambe”. La lezione,
dunque, e che bisogna procedere
sempre a piccoli passi, sostenendo
attivita che possano durare nel tem-
po, rendendo i debitori sempre pil
autosufficenti. Mar. Po.



